
CQP Dermo-cosmétique pharmaceutique

Télécharger la fiche

CODE RNCP
RS6751

TYPE D'ACTION
Alternance / apprentissage
Formation continue

DOMAINE D'ACTIVITÉ
Santé, social, sécurité » Santé

DATES PRÉVISIONNELLES ET DÉLAIS
D’ACCÈS

01/09/2025 au 30/06/2026
Dates d'inscription :
01/01/2025 au 30/06/2025
Lieu:
CFAPAG

LIEU(X)
CFAPAG - Providence
97139 LES ABYMES

DURÉE TOTALE DE LA FORMATION
9 mois

Heures en centre
278 heures
En alternance centre de formation -
pharmacie
2 semaines sur 3
Jeudis et Vendredis

Heures en entreprise
35 heures par semaine

PUBLIC CIBLE
Salarié

Préparateur en pharmacie
Pharmacien

MODALITÉS D'ACCÈS

Dossier de candidature à déposer
sur le site internet du CFAPAG :
https://cfapag.net
Etude personnalisée

 

Certificateur : CPNEFP de la Pharmacie d'officine
Date d’enregistrement de la certification : 30/06/2024
Répertoire national des certifications professionnelles
CQP Dermo-cosmétique pharmaceutique

OBJECTIF(S)
Le spécialiste en dermo-cosmétique apporte un conseil professionnalisé sur les
produits d’hygiène et de soin, ainsi qu’en matière de prévention dans le
domaine dermo-cosmétique dans le cadre d’une prescription dermatologique
(ou non). Ses connaissances spécifiques lui permettent de conseiller le patient
après analyse de son état cutané et de ses besoins.

PRÉ-REQUIS

Titulaire du Brevet Professionnel Préparateur en pharmacie ou DEUST
Préparateur / Technicien en pharmacie
Titulaire d’un doctorat en pharmacie
Trouver un terrain d'apprentissage en officine

CONTENU DE LA FORMATION
Unités de formation:

UF1 Mise en oeuvre de la politique commerciale de l’officine en matière
de dermo-cosmétique
UF2 Animation de l’espace de vente en dermo-cosmétique au sein d'une
pharmacie d'officine
UF3 Conseil du client en matière d’hygiène et de soins
UF4 Vente de produits d’hygiène et de soins

Les intervenants sont des professionnels de la santé et des spécialistes en
marketing et technique de vente.
 
 
 
 
 

https://greta-cfa-gipdaifi.com/cfapag/formations/cqp-dermo-cosmetique-pharmaceutique
https://greta-cfa-gipdaifi.com//entity_pdf/node/984/export_pdf
https://cfapag.net
https://www.francecompetences.fr/recherche/rs/6751/


MÉTHODES PÉDAGOGIQUES
Atelier pratique
Formation collective
Formation présentielle
Mise en situation réelle de travail

​​​​

CERTIFICATION VISÉE
Certificat

CQP Dermo-cosmétique
pharmaceutique

TARIF
Contrat pris en charge par l’OPCO selon
accord de branche

FINANCEMENT
OPCO

CONTACTS
M. BASTARAUD
Coordinateur pédagogique
coordo@cfapag.net
06 90 63 76 85
Mme KANCEL
Référente Handicap
mkancel@cfapag.net
Mme PERIANIN
Formatrice coordonnatrice
jperianin@cfapag.net
Mme LUIT
Assistante administrative et pédagogique
sluit@cfapag.net
05 90 20 26 27
Du lundi au vendredi
De 8h à 16h

TRANSPORT
Zone desservie par transport collectif

ACCESSIBILITÉ
Nos formations sont accessibles aux
personnes en situation de handicap.

DÉBOUCHÉS
Objectifs professionnels :

Identifier les besoins des clients et apporter un conseil spécifique autour
du soin et de l'hygiène de la peau et des cheveux
Gérer des manière autonome l'organisation de l'espace de vente dédiée
en proposant des actions commerciales adaptées (vitrine, linéaires, ...)
Définir et mobiliser les moyens nécessaires à la mise en œuvre de la
stratégie commerciale (enquête de clientèle, adaptation de l'offre en
pharmacie...)
Être en charge des gammes parapharmaceutiques (commande, suivi des
ventes, inventaires, utilisation des logiciel dédiée...)
Être  l'interlocuteur privilégié des laboratoires

MODALITÉS D'ÉVALUATION
 
La validation du certificat repose sur l'obtention des 5 unités de compétences
inscrites au référentiel.
Ces compétences sont évaluées en fin de formation à travers :

La soutenance du dossier professionnel
La mise en situation professionnelle

MOYENS PÉDAGOGIQUES
Le CQP Dermo-cosmétique pharmaceutique est une formation dispensée par
des professionnels de la santé et des spécialistes en marketing et technique de
vente.  Ils prennent la forme d'apport théorique, mise en situation, cas de
comptoir, interventions professionnelles et conférences. 

Taux de réussite
100 %

Taux de satisfaction
88 %

Taux de rupture
10 %

Taux d'insertion
100 %
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